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Wachstum durch ErschlieBung neuer Geschaftsmodelle:
Energieanbieter E WIE EINFACH startet Smart Living-Angebot

e Neues Wachstumsfeld Gber Strom und Gas hinaus
e Differenzierende Positionierung tber den Kernwert Einfachheit
e Modulares System stellt Kundenbedurfnisse in den Fokus

(K6lIn) Einfachheit als Schlussel zur ErschlieBung neuer Geschéftsfelder:
Bereits in der Vergangenheit hat der bundesweite Strom- und Gasanbieter
E WIE EINFACH gezeigt, dass er neue Umsatzpotenziale tiber das Kernge-
biet Energie hinaus mit Hilfe des Markenkerns der Einfachheit besetzen
kann — zuletzt mit dem erfolgreichen Launch des WIE EINFACH!-Shops.
Vor dem Hintergrund des Megatrends der Digitalisierung privater Lebens-
bereiche hat E WIE EINFACH nun ein weiteres Wachstumsfeld erschlos-
sen: Smart Home. Dieser Gedanke findet im E WIE EINFACH-Ansatz un-
ter dem Begriff ,,Smart Living“ auch in Lebensbereichen auRRerhalb des ei-
genen Zuhauses Anwendung. Unter dem Namen ,,EinfachSmart* ist nun der
Verkauf des ersten Smart Living-Angebots gestartet.

»,unsere Analyse hat gezeigt, dass der Bereich Smart Living noch am Be-
ginn der Entwicklung hin zum Massenmarkt steht und damit deutlichen
Raum zur Positionierung lasst — insbesondere mit unserem Kernwert der
Einfachheit. Denn die bisher hier vorherrschenden Angebote sind gerade in
diesem Bereich noch ausbaufahig“, so Oliver Bolay, Geschaftsfiihrer von
E WIE EINFACH. Vor diesem Hintergrund bietet E WIE EINFACH nun
unter dem Namen ,,EinfachSmart“ eine modulare Hausautomationslésung
an, die dank der Kompatibilitdt mit gleich mehreren Funkstandards mit nur
einer App und zentraler Steuereinheit eine Vielzahl smarter Gerdte steuern
kann.
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»Mit dem Angebot eines individuell nach den eigenen Bedurfnissen zu-
sammenstellbaren Systems unterscheidet sich unser Vermarktungsansatz
von der Konkurrenz. Wir bieten nicht nur besonders einfache Technik, son-
dern zeigen auch, was deren wirklicher Nutzen ist und wie die personlichen
Bedirfnisse eines jeden damit besser befriedigt werden konnen®, so Bolay
weiter. ,,Einfach Smart* ist ab sofort als Abo-Modell mit 24-monatiger
Laufzeit erhaltlich. Steuerungseinheit (die ,,Home Base*) und App werden
kostenfrei zur Verfligung gestellt, die monatliche Gebihr betragt 9,95 Euro.
Smarte Produkte, die mittels der ,,Home Base* bedient werden kénnen, bie-
tet der WIE EINFACH!-Shop.

Um den Smart Living-Gedanken zu komplettieren, werden im WIE
EINFACH!-Shop ergénzend smarte Produkte angeboten, die das Leben in-
nerhalb und auBerhalb der eigenen vier Wénde einfacher machen. ,,Einfach-
Smart“-Kunden erhalten hier Rabatte. ,,Mit unserem Smart Living-Angebot
schaffen wir das Bindeglied, das den Alltagsvereinfachungs-Ansatz von
WIE EINFACH! mit unserem E WIE EINFACH Kerngeschaft, der Energie,
verbindet — Lebensvereinfachung auf Basis von elektronischen Ldsungen,”
erklart Bolay.

E WIE EINFACH

E WIE EINFACH ist der gunstige und zuverlassige Experte flir Energie und Smart Living.
Unter dem Leitgedanken der Einfachheit entwickelt E WIE EINFACH dabei L6sungen, die
das Leben zu Hause entspannter und einfacher machen.

Das Ergebnis sind zum einen Strom-, Gas- und Warmestrom-Tarife zu dauerhaft giinstigen
Preisen - bei einem gleichzeitig ausgezeichneten Service. Zum anderen ermdglichen Smart
Living-Angebote, die flexibel auf die individuellen Bedurfnisse zugeschnitten sind, eine
einfache Integration smarter Technologien unter einer zentralen Anwendung. Leichte Ver-
stdndlichkeit, Transparenz sowie eine Orientierung an einfachen Ldsungen sind dabei allen
Angeboten gemeinsam.

Mehr zu E WIE EINFACH erfahren Sie unter www.e-wie-einfach.de, auf Twitter unter
www.twitter.com/E_ WIE_EINFACH sowie auf Facebook unter
www.facebook.com/ewieeinfach.
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